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Регистрационная карточка Дилера-Партнера
	1а. Информация о компании (для юридических лиц)

	Полное название компании (с указанием формы юридического лица)
	

	Ф.И.О. руководителя (полностью)
	

	Наименование должности руководителя (по учредительному документу)
	


	Наименование документа, предоставляющего полномочия руководителю (Положение, Устав, доверенность, иное)
	

	ИНН компании
	

	ОГРН компании 
	

	1b. Информация об индивидуальном предпринимателе

	Ф.И.О. индивидуального предпринимателя
	

	Адрес регистрации индивидуального предпринимателя
	

	ИНН индивидуального предпринимателя
	

	ОГРНИП индивидуального предпринимателя
	

	2. Адрес фактический (для почтовой рассылки)

	Страна:
	

	Индекс:
	

	Область/Город:
	

	Улица, номер дома, офиса:
	

	3. Адрес юридический  (для оформления документов)

	Индекс:
	

	Область/Город:
	

	Улица, номер дома, офиса:
	

	Телефоны с кодом города:
	

	Факс:
	

	E-mail:
	

	Web-site:
	

	Банковские реквизиты
	

	4. Контактное лицо, ответственное за сотрудничество

	Фамилия:
	

	Имя, Отчество:
	

	Должность:
	

	Дата рождения
	

	Телефоны (с кодом города):
	

	Факс:
	

	E-mail:
	

	5. Способ получения продукции

	Самовывоз со склада в г.Тула
	

	Отправка из г.Тула транспортной компанией (укажите название компании, телефон и адрес в г.Туле)
	

	6. Структура сбыта продукции

	Региональная сбытовая сеть (указать количество филиалов и точек продаж)
	

	Оптовая торговля (указать количество торговых партнеров)
	

	Собственная розничная сеть (указать количество торговых точек)
	

	Розничный магазин (торговый павильон) (указать площадь торгового зала в кв.метрах)
	

	Специализированный отдел в магазине (указать ориентировочную площадь отдела)
	

	7. Ассортимент продукции

	Тип продукции
	Производитель (бренд)
	Доля продаж в ассортименте

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	8. Краткая характеристика сети продаж

	Сколько лет компания работает на рынке 
	

	Направления деятельности компании (кроме торговли светотехническим, электронным и электрическим оборудованием)
	

	Территория деятельности компании (регион, город)
	

	Численность населения на территории деятельности компании
	

	Наличие рабочих контактов в администрации района, города, области, региона (да/нет)
	


	8а. Сегменты рынка, в которых компания имеет клиентов

	Логистические складские комплексы, заводы 
	

	Торгово- развлекательные комплексы
	

	Офисные центры
	

	Гостиничные комплексы
	

	Предприятия животноводства (птицеводства)
	

	Тепличные хозяйства
	

	… ГорСвет, … ДорСтрой
	

	Компании проектировщики
	

	Генеральные подрядчики
	

	 Муниципальные заказы (Дорожное и уличное освещение, частные парковки, площади, парки, пешеходные аллеи и т.д.)
	

	Объекты транспортной инфраструктуры (ж/д вокзалы аэропорты, таможенные терминалы, метрополитен и т.д.)
	

	Дошкольные образовательные учреждения
	

	Школы, другие учреждения среднего - образования
	

	ВУЗы и другие учреждения образования
	

	Коммерческие организации
	

	Государственные учреждения
	

	Подразделения по ГО и ЧС
	

	Другое
	

	9. Основная форма оповещения Ваших клиентов об ассортименте компании

	Рассылка каталогов
	

	Реклама в СМИ
	

	Другие виды рекламы
	

	Привлечение клиентов в офис, торговый зал
	

	Выездная работа менеджеров
	

	Другое (указать)
	

	10. Оказание компанией дополнительных услуг

	Доставка товара покупателю
	

	Монтаж
	

	Проектирование (указать, что именно)
	

	Наладка
	

	Другое (указать)
	

	11. Из какого источника Вы впервые узнали о группе компаний «Лаборатория Интеллект»

	Интернет
	

	Электронная почта
	

	От знакомых
	

	Выставка, семинар, конференция, семинар
	

	Публикации в прессе
	

	Другое (указать)
	

	12. Ваши пожелания и предложения

	


Благодарим Вас за предоставленную информацию 

и надеемся на плодотворное сотрудничество!
Заполненную регистрационную карточку прошу направить на e-mail: kmantropov@razumlab.ru 
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